TAPAA KAYTTAA VIDEOTA
SISALTOMARKKINOINNISSA

Videon katselu

liséd ostopddtoksen > parantaa potentiaalisen
todenndkéisyyttd asiakkaan luottamusta tuotetta kohtaan. Se
tarjoaa myos nykyisille asiakkaille paremman
\ kasityksen yrityksen tuotevalikoimasta.
]
on erinomainen tapa hakukoneissa
valittaa yrityksen tarinaa potentiaalisille ja korkeimmalle
olemassa oleville asiakkaille. Aito ja infor- 7 00/ sijoittuvista
matiivinen video tarjoaa viestisi sitoutta- o sivuista sisaltaa (0
vassa ja ymmarrettavassa muodossa. videota
”‘. Vakuuttavalla on mahdol-
lista parantaa yrityksen uskottavuutta, rakentaa

asiakasluottamusta ja vastata potentiaalisia
asiakkaita askarruttaviin kysymyksiin.
kuluttajista luottaa
muiden kuluttajien
suosituksiin.

esittelevat videot toimivat ' internetin kdyttdjistd
hyvin tyénantajamielikuvan rakentamisessa. vierailee videossa
Niiden avulla yritys voi esitella paivittaista

toimintaansa ja nostaa esille asioita, jotka ® 6 o ma;(r;(ltup y{;lltykfjn
tekevat yrityksesta ainutlaatuisen. A AN ;R verkiosivuilia viaeon
katsottuaan.

pitavat asiakkaat tyytyvaisina. Tuotteen

}Iju{qnqahwizot' 20% tai palvelun kdytta opastavat videot auttavat asiakasta
lsaavat'ver LB saamaan parhaan hyddyn irti ostoksestaan. Ne myos
konversiota houkuttelevat asiakasta palaamaan yrityksen verkkosivuille.

Suomen vanhin videoviestintatoimisto
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